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Terrell & Terrell, CPAs, LLP Announces Ninth Annual Client Conference 

Dallas, TX – August 6, 2008 – Terrell & Terrell CPAs, LLP, a leading professional services firm specializing 
in Sage Accpac ERP, is pleased to announce the date for this year’s annual client conference, Accpac 
Thanksgiving. The conference will be held Thursday, November 13, 2008 at the Addison Conference 
Center.   

This year marks the ninth annual conference that Terrell & Terrell has hosted for its clients. The 
conference is a full‐day event featuring a keynote speech from a recognized authority. This year’s theme 
will focus on hiring and retaining quality employees.  Following the keynote are break‐out sessions that 
focus on the various aspects of the conference theme. Additionally, Terrell & Terrell invites vendors who 
provide complementary products and services to attend the event.  

“Accpac Thanksgiving is a great way for us to thank our clients for their business and an opportunity to 
provide valuable education for them,” said Brian Terrell, CPA and managing partner of Terrell & Terrell, 
CPAs, LLP. “Each year we select a theme based on the needs of our clients and current events.” 

Last year’s conference was held at the Dallas Marriott Quorum hotel in Dallas, Texas, and the theme 
centered around business process documentation. The keynote was delivered by Mark Russell, a partner 
at KPMG.  

“Accpac Thanksgiving is not a typical product‐centric seminar,” said Nicki Wolpmann, of Truco 
Enterprises, LP. “As an end user of Sage Accpac ERP, I attend to learn how to maximize the use of my 
accounting package and discover new technologies that will help make my workflow faster, easier, and 
just plain better.” 

About Terrell & Terrell, CPAs, LLP 
Terrell & Terrell, CPAs, LLP is a non‐traditional CPA firm that specializes in software technology. They are 
business advisors dedicated to a philosophy of creating measurable success for client companies in the 
mid‐market. Terrell & Terrell has been a Sage Business Partner since 1992, and has grown into a leading 
Sage Accpac ERP vendor in North Texas. They credit their growth to successful long‐term partnerships 
with client companies. With less than 1% client attrition, Terrell & Terrell promises that customer value 
will always be the core of their business model. The Terrell & Terrell difference is displayed through 
service, response time to your requests, and passion to deliver sustainable winning results. For more 
information, please visit www.bterrell.com. 
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